
Die Zukunft des automatisierten Datenaustausches im 
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Einleitung: Markt Schweiz

• Steigender Margendruck

• Fortschreitende digitale Vernetzung

• Hohe Dichte von Fachhändler (Händler pro km2)

• Hohe Kompetenz im Fachhandel

• Sinkende Bereitschaft in der CH mehr zu bezahlen als im Ausland

→Wir alle brauchen effiziente Prozesse im Alltag, die den Lieferanten und 
dem Handel die tägliche Arbeit erleichtern.



Was bietet die Spodas AG?

• SPODAS AG bietet die zentrale und effiziente 
Lösung zum automatisierten und 
standardisierten Datenaustausch zwischen 
Lieferanten und Händler:
• Produktdaten

• Dokumente (Auftragsbestätigungen, 
Lieferscheine Rechnungen

• Abwicklung von Bestellungen

• …



Was bietet die Spodas AG? – Technische Sicht

Unterstützt



Bestellungen

Händler

Erweiterte Produktsuche

Auftrag / Lieferdokumente / Rechnung (JSON & PDF)

Lieferant

Produktdaten inkl. Warengruppen (FEDAS, BIDEX)

Lagerbestände / Verfügbarkeit

Lagerbestände / Abverkauf

Selektiver Vertrieb

Garantie und Retouren Management

Preisupdates (inkl. UVP)

Was bietet die Spodas AG? – Step 1



Dropship Abwicklung - Bestellung

Händler

Dealer Locator Lösung (Einbindung auf Markenwebsite)

Lieferant

VMI (Vendor Managed Inventory)

Go To Market Kampagnen Planung

Marktreport mit aggregierten Verkaufszahlen (Live, täglich, wöchentlich, monatlich)

Schulungsplattform

Was bietet die Spodas AG? – Step 2



Die Vorteile der Dienstleistung der Spodas AG?

• Standardisiert Produktdaten und Datenstruktur: Die Produktdaten haben Must-Felder, sind kategorisiert und ermöglichen standardisierte Schnittstellen.

• Zugang zu großem Datenpool: Bietet Zugriff  zum umfangreichsten Datenpool im Sport- und Fahrradhandel.

• Effiziente Datenübertragung: Stellt standardisierte Daten bereit und ermöglicht effiziente Übertragung.

• Integration von VeloConnect: Stärkt Vielseitigkeit durch kostenlose Basisfunktionen im Freemium-Modell.

• Branchenverbindung: Vernetzt Fahrrad- und Sportbranche über kostengünstige, standardisierte Datenplattform.

• Lösung für kleine Unternehmen: Ermöglicht kleinen Händlern volle Teilnahme an digitalen Prozessen ohne hohe Digitalisierungskosten.

• Weboberfläche für alle: Benutzerfreundliche Weboberfläche ermöglicht Händlern ohne ERP-System Zugang zu Lieferantendaten und Nutzung bestimmter 

ERP-Funktionen.

• Rechtliche Konformität: Erfüllt rechtliche Anforderungen gemäß Bundesgerichtsentscheid für digitale UVP-Übermittlung an Händlersysteme.

• Modernste Technologie: Basiert auf weitverbreitetem JSON für hohe Kompatibilität und Zukunftssicherheit.

• Demokratische Weiterentwicklung: Jeder Händler und Lieferant kann sich bei der Spodas AG beteiligen und einen Beitrag zur Weiterentwicklung leisten.

• Grundlage für neue Geschäftsprozesse: Bietet Basis für innovative Geschäftsprozesse zwischen Händlern und Lieferanten.



LIVE DEMO



Spodas AG (in Gründung)
Betreiberin und Eigentümerin der SPODAS Schnittstelle

Entwicklergremium
• Bedürfnisse aufnehmen

• Strukturieren/Priorisieren

• Weiterentwicklung

Initianten «von der Branche für die Branche»

• Silas Obrist (TST-GPR AG)

• Chris Bättig (CHRIS sports AG)

• Philipp Knecht (Sideshore AG)

• Cindy Essl (app-room GmbH)

• Dani Essl (app-room GmbH)

• Christoph Luginbühl (CHRIS sports AG)

Aktionäre/Darlehensgeber
• Händler oder Lieferant aus der Fahrrad- oder Sportbranche

• ca. 30-50 à 10’000.-

• 1 Aktie (bzw. Darlehen) maximal pro Person/Firma (demokratisch)

• Wählen Entwicklergremium

• Keine Einsicht ins System

• Aktionärbindungsvertrag

• Keinen Anspruch auf Sitz im Verwaltungsrat

app-room GmbH
• Entwicklung von Spodas

• Anlaufstelle bei Support

VR (Verwaltungsrat)
• treuhänderisch verwaltet

• Abonnementverwaltung

• Geschäftsführung

Service Level Agreement (SLA)

Werkvertrag

Die Organisation der Spodas AG

Abonnenten
• Lieferant

• Händler



Aktionäre/Darlehensgeber



Preise

Änderungen durch GV / Entwicklergremium vorbehalten

Preis Aktionär / Darlehensgeber

Lieferanten > MCHF 10 Umsatz CHF 500.- / Monat CHF 250.- / Monat

Lieferanten < MCHF 10 Umsatz CHF 300.- / Monat CHF 150.- / Monat

Retailer / Händler – FREEMIUM MODELL CHF 30.- / Monat & Door CHF 15.- / Monat & Door

Retail > MCHF 7 Umsatz CHF 500.- / Monat CHF 250.- / Monat



Status Quo?

• Schnittstellendokumentation für Lieferanten und Händler sind erstellt, das 
ermöglicht die Anbindung an ERP und PIM

• Aktuell an der Integration/Programmierung:
• Sideshore AG

• CHRIS sports AG

• TST-GPR AG

• Flyer AG

• Indian Summer AG

• Zusage von 26 Händler und Lieferanten sich an der Spodas finanziell zu beteiligen

• Dokumente für die Gründung der Spodas AG sind erstellt (ABV, 
Organisationsreglement, Statuten, Aktienbuch, Verträge mit app-room GmbH, 
Budget, Liquiditätsplan, etc.) → jetzt bestellen auf www.spodas.ch oder hier 
melden.

http://www.spodas.ch/


Next Steps

• Zusammenstehen von Handel und Lieferanten: jetzt!

• Sich und andere informieren:  jetzt!

• Unterstützung jedes einzelnen Mitgliedes der Branche sicherstellen:  jetzt!

• Unterlagen zur Beteiligung an Spodas AG anfordern (10’000.- AK oder DL): jetzt!

• Gründungsformular einreichen ☺: jetzt!

• Einzahlung Beteiligung: ca. Feb/März 24

• Programmierung ERP Hersteller/Lieferanten/Händler: jetzt!

• Abonnements: ca. Mai 24



FRAGERUNDE / AUSTAUSCH

VIELEN DANK

FRAGEN?

WÜNSCHE?

IDEEN?

Fragen senden an 

hello@spodas.ch
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